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CV.Infomedia Utama merupakan perusahaan yang bergerak di bidang bisnis
penjualan alat kesehatan, khususnya alat kesehatan laboratorium, seperti alat takar
kekentalan darah, alat uji sempel darah, alat uji urine, dan lain- lain. Dalam proses
promosi dan penjualan produk CV. Infomedia Utama memiliki kendala, mulai
dari kesulitan dalam proses penjualan produk alat kesehatan terhadap pelanggan
yang berasal dari luar wilayah Bandung, masih menggunakan cara penjualan yang
konvensional,dan kurangnya media transaksi pemesanan di CV.Infomedia Utama.

Untuk menanggulangi kendala tersebut, maka dibangun Sistem Penjualan
Alat Kesehatan Berbasis Web Dengan Konsep Business To Customer (B2C) di
CV. Infomedia Utama, dengan pemodelan perangkat lunak yang digunakan adalah
metode terstruktur. Sistem penjualan ini dibangun dengan keamanan data aplikasi
dan networking yang terjamin, serta menggunakan dua cara pembayaran, yaitu
pembayaran via transfer bank, dan PAYPAL.

Berdasarkan hasil penelitian serta dilakukannya pengujian alpha dan betha
terhadap Sistem Penjualan Alat Kesehatan Berbasis Web Dengan Konsep
Business To Customer (B2C) di CV. Infomedia Utama, kesimpulan yang dapat
diambil vyaitu diketahui bahwa Sistem penjualan ini dapat membantu
mempermudah dalam proses penjualan produk alat kesehatan terhadap pelanggan
yang berasal dari luar wilayah Bandung,mengubah cara penjualan menjadi lebih
efektif dan efisien, serta dapat menambah media transaksi pemesanan dan media
transaksi penjualan di CV.Infomedia Utama.
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