PELAKSANAAN PERSONAL SELLING DAMPAKNYA TERHADAP KEPUTUSAN PEMBELIAN KONSUMEN 
PADA RAMA OPTIKAL BANDUNG

The Implementation of Personal Selling Impact To
 Consumer Purchasing Decision At Rama Optical Bandung

SKRIPSI
Diajukan Untuk Memenuhi Salah Satu Syarat Ujian Sidang Guna Memperoleh Gelar Sarjana Jurusan Manajemen 

Oleh :
Yuanita Kemalasari
21205813
[image: UNIKOM]







PROGRAM STUDI MANAJEMEN 
FAKULTAS EKONOMI
UNIVERSITAS KOMPUTER INDONESIA
BANDUNG
2010
image1.jpeg




