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BAB V
KESIMPULAN DAN SARAN
5.1
 Kesimpulan

Berdasarkan dari hasil penelitian dan pembahasan bab IV mengenai pengaruh Volume Penjualan Tterhadap Laba Bersih pada penerbit maka penulis membuat kesimpulan sbb: 
1.
Perkembangan volume penjualan yang dilakukan Penerbit Institut Teknologi Bandung ada yang menalami penurunan dan kenaikan, Volume penjualan pada Penerbit Institut Teknologi Bandung dari tahun 2002 ke tahun 2003 volume penjualan mengalami kenaikan yang sangat rendah, sedangkan pada tahun 2004 sampai 2006 mengalami penurunan yang cukup tinggi bahkan pada tahun 2005 ke tahun 2006 volume penjualan mengalami penurunan terus menerus. Tetapi pada tahun 2006 ke tahun 2007 volume penjualan mengalami kenaikan yang tinggi sehingga perusahaan masih bisa bertahan dan memperbaiki keadaan yang belum stabil. Penyebab dari turun naiknya volume penjualan adalah harga pokok penjualan pada Penerbit Institut Teknologi Bandung dari tahun ketahun selalu mengalami kenaikan, biaya operasi menjadi meningkat dan kurangnya startegi atau perencanaan terhadap penjualan sehingga volume penjualan mengalami turun naik.
2.
Perkembangan laba bersih pada Penerbit Institut Teknologi Bandung ada yang mengalami kenaikan dan penurunan. Hal ini salah satu masalah yang sangat penting pada Penerbit Institut Teknologi Bandung, khususnya bagi perkembangan perusahaan di masa yang akan datang. Dengan tingkat laba bersih yang mengalami kenaikan dan penurunan perusahaan akan mengalami dua kemungkinan antara kerugian dan keuntungan. Untuk itu, perusahaan harus meningkatkan kinerja perusahaannya agar hal seperti itu tidak terjadi lagi di masa yang akan datang. Dan tidak menutup kemungkinan perusahaan akan mengalami kerugian yang dapat berdampak  negatif bagi kelangsungan hidup perusahaan serta mahalnya bahan baku sehingga mengakibatkan harga pokok penjualan naik.
3.
Berdasarkan hasil pembahasan pengaruh volume penjualan terhadap peningkatan laba bersih pada Penerbit Institut Teknologi Bandung dengan menggunakan metode statistik dan penggunaan program SPSS 11.5 for windows didapatkan persamaan regresi linear sederhana yaitu Y =333961331,3 + 0,07109609816X artinya bahwa setiap penambahan 1 unit untuk volume penjualan maka laba bersih akan meningkatkan sebesar 0,07109609816. Nilai korelasinya sebesar  r  = 0,208 artinya hubungan kedua variabel tersebut rendah, korelasi positif menunjukkan bahwa hubungan antara volume penjualan dengan laba bersih searah artinya jika volume penjualan naik maka laba bersih juga akan naik. Besarnya pengaruh volume penjualan terhadap peningkatan laba bersih sebesar 4,3264% sedangkan sisanya 95,6736% dipengaruhi oleh faktor lain yang tidak diteliti oleh penulis, kecilnya pengaruh tersebut disebabkan oleh UPT Percetakan Penerbit Institut Teknologi Bandung didalam operasionalnya lebih bersifat mementingkan pelayanan yang bersifat internal dengan demikian tingkat profit yang ditetapkan tidaklah sebesar percetakan komersial (diluar Penerbit Institut Teknologi Bandung). Nilai thitung sebesar 0,426 sedangkan nilai ttabel sebesar 2,776 sehingga thitung  >  ttabel yang berarti pengaruh volume penjualan tidak berpengaruh secara signifikan terhadap peningkatan laba bersih pada Penerbit Institut Teknologi Bandung.
5.2 
Saran

Berdasarkan penelitian dan kesimpulan yang diperoleh diatas, maka penulis ingin mengajukan beberapa saran bagi perusahaan yang mudah-mudahan dapat dijadikan sebagai bahan pertimbangan yang berguna bagi perusahaan Penerbit Institut Teknologi Bandung.

Adapun beberapa saran yang ingin penulis sampaikan adalah sebagai berikut :
1. 
Untuk meningkatkan hasil volume penjualan perusahaan harus  meningkatkan dan memperbaiki hasil penjualan agar laba bersih yang diperoleh lebih besar dari tahun-tahun sebelumnya dan perusahaan juga harus memperbaiki  sistem dan starategi dan kegiatan penjualan haruslah dilakukan pemantau dari tahun ke tahun sehingga untuk tahun berikutnya dapat diketahui kekuatan dan kelemahan dari sistem dan strategi kegiatan penjualan tersebut.

2.
Walaupun dari hasil penjualan dan laba bersih yang diperoleh selama  6 tahun yaitu periode tahun 2002 sampai dengan 2007 mengalami turun naik dari tahun ke tahun, pimpinan perusahaan sebaiknya lebih meningkatkan  penjualan, penekanan terhadap harga pokok penjualan dan biaya operasi agar laba bersih yang diperoleh bisa mencapai hasil yang optimal. Tetap mempunyai pandangan jauh ke depan agar setiap langkah yang telah dicapai tidak selalu monoton, sehingga tahun-tahun berikutnya bisa disesuaikan dengan kondisi dan situasi yang diinginkan perusahaan.
3.
Dengan pengaruh volume penjualan yang kuat terhadap peningkatan laba bersih pada Penerbit Institut Teknologi Bandung, maka diharapkan Penerbit Institut Teknologi Bandung lebih matang dalam penjualan produk agar volume penjualan meningkat sehingga laba bersih yang diperoleh Penerbit Institut Teknologi Bandung bisa lebih optimal dan lebih bisa maju dalam mempertahankan perusahaannya.
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