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Berdasarkan pada hasil penelitian dan analisis masalah,penulis memberikan kesimpulan sebagai berikut:

1. Berdasrkanpenelitian,Pengaruh daya Saing Produk Di Industri Sepatu Cibaduyut berada pada tingkat puas .hal ini terbukti dengan jawaban-jawaban responden pada kuesioner yang berisi tentang pertanyaan tentang indikator-indikator Daya Saing Produk yaitu perbedaan fisik,layanan, lokasi,citra produk yang kemudian terbukti dengan total skor yang mencapai angka 2297, dimana angka ini berad pada tingkat puas.

2. Berdasarkan penelitian,Tingkat Penjualan Di Industri Sepatu Cibaduyut .Hal ini dapat terlihat pada jawaban-jawaban yang diberikan responden pada kue3sioner yang deibagikan oleh penulis tentang indikator-indikator Tingkat Penjualan Yaitu;Trade selling.Missionary selling,Technical selling,New business selling Responsive selling,sebagian besar responden memberikan jawaban pada skor 4dan5 hal ini menunjukan bahwa responden banyak memberikan jawaban positif pada pertanyaan yang diajukan.hal ini didukung oleh hasil total penghitungan kuesioner yang mencapai angka 2345,dimana  angka ini berada pada tingkat tinggi.

3. Berdasarkan hasil penelitian,hubungan Pengaruh Daya Saing Produk Tehadap Tingkat Penjualan Di Industri Sepatu Cibaduyut adalah kuat yang ditunjukan dengan angka korelasi Rank Spearman  yang mencapai 0,700,searah kerena angka korelasinya positif,dan signifikan karena angka probabilitas (sig) adalah 0,00<,0,05 .Hal ini berarti pengrajin sepatu cibaduyut memiliki tingkat penjualan yang tinggi.Demikian pula sebaliknya,ketika seorang pengrajin memiliki sistem penjualan dalam segala aspek produk,harga dan model serta kualitas bahanberarti di juga memounyai kepuasan yang tinngi terhadap kepuasannya.  
5.2. Saran


Berdasarkan analisis terhadap data-data yang telah dilakukan penulis,maka berikut ini akan disampaikan beberapa pemikiran-pemikiran atau saran-saran sebagai berikut;

1 Dari hasil penelitian untuk melakukan daya saing produk ada banysk perbedaan yang menjadi faktor utama yaitu perbedaan fisik yang paling jelas adalah penampilan fisik dan kualitas.lokasi jenis lokasi tersedianya produk,layanan citra produk,untuk meningkatkan citra produk salah satunya dapat dilakukan dengan promosi
2 .Berdasarkan penelitian ada pengaruh tingkat penjualan dengan menurunnya  produk yang dijual tiap tahunnya termasuk pula penurunan aktiva atau kenaikan dalam kewajiban sehubungan dengan penyerahan barang atau  jasa dalam rangka memperoleh pendapatan 

3 Berdasarkan dikonfirmasikannya ada hubungan antara Pengaruh Daya Saing Produk Terhadap Tingkat PenjualanMaka disarankan kepada pengrajin maka disarankan kepada pengraji pengusaha kecil sepatu Cibaduyut memberikan factor-faktor yang membentuk daya saing produk,demikian juga sebaliknya untuk meningkatkan Tingkat Penjualan sehingga tidak ketinggalan dengan pesaing dari luar.

