PENGARUH PELAKSANAAN PERSONAL SELLING 

TERHADAP HASIL PENJUALAN
 PADA PT. JANSSEN CILAG INDONESIA CABANG BANDUNG

SKRIPSI

Untuk Memenuhi Salah Satu Syarat Ujian Sidang
Guna Memperoleh Gelar Sarjana Ekonomi

Program Studi Manajemen
Oleh:
NAMA
: IKA KARTIKA BAHARI
NIM

: 21202057
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PROGRAM SARJANA
FAKULTAS EKONOMI

UNIVERSITAS KOMPUTER INDONESIA

BANDUNG

2006
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