ABSTRAK

Melfi Riyadi M, Pengaruh Biaya Distribusi Fisik Terhadap Volume Penjualan Pakaian Pada Vortex Garment Bandung, Pembimbing : Dra. Tutty S. Martadiredja, M.SI., dan Mardha Tri Meilani, SE.


Untuk menghadapi persaingan yang cukup ketat diperlukan penangan pemasaran yang cukup serius untuk mengatasi persaingan dengan perusahaan lain yang sejenis dan berusaha untuk menguasai konsumen dalam memasarkan hasil produksinya. Salah satu usaha yang ditempuh untuk mengatasi masalah tersebut diatas yaitu dengan merancang kegiatan distribusi dalam hal ini yaitu biaya distribusi fisik yang tepat dan terpadu agar konsumen dapat dengan mudah memperoleh produk yang diinginkannya. Biaya distribusi fisik tersebut mencangkup biaya pengendalian persediaan, pergudangan, dan pengangkutan. Pengelolaan biaya distribusi fisik tersebut bertujuan untuk menghadapi persaingan dengan perusahaan yang sejenis, serta untuk meningkatkan volume penjualan.


Untuk mengetahui bagaimana pengaruh biaya distribusi fisik terhadap volume penjualan pada Vortex Garment Bandung, maka dilakukan penelitian pada perusahaan tersebut. Adapun metode yang digunakan dalam melakukan penelitian ini yaitu Deskriptif dan Verifikatif.


Berdasarkan hasil penelitian bahwa biaya distribusi fisik pada Vortex Garment setiap tahunnya mengalami peningkatan yang disebabkan adanya pesanan yang masuk dan bahan baku yang ada mengalami peningkatan. Sedangkan volume penjualan pada Vortex Garment setiap tahunnya juga mengalami peningkatan. Peningkatan tersebut diakibatkan biaya distribusi fisik yang ada pada Vortex Garment dapat di kelola dengan baik, selain itu juga disebabkan oleh pesanan yang masuk pada Vortex Garment mengalami peningkatan dan persediaan bahan baku maupun produk jadi pada Vortex Garment dapat memenuhi kebutuhan konsumen.   


Setelah dilakukan pengolahan data dengan menggunakan regresi linear sederhana di dapat nilai a sebesar -12,651 dan nilai b sebesar 0.101 yang menunjukan bahwa hubungan kedua variabel searah, koefisien determinasi sebesar 76,4 % hal ini mengungkapkan bahwa biaya distribusi fisik mempengaruhi volume penjualan sebesar 76,4 %, sedangkan sisanya sebesar 23,6 % dipengaruhi oleh faktor lain yaitu adanya perubahan pada selera konsumen, harga jual produk, dan persediaan bahan baku baik itu bahan baku maupun produk jadi.


Berdasarkan penelitian yang dilakukan maka dapat ditarik kesimpulan bahwa peningkatan volume penjualan dipengaruhi oleh biaya distribusi fisik, jika biaya distribusi fisik yang diterapkan atau dilaksanakan oleh perusahaan dengan baik maka hasil penjualan akan meningkat, dengan kata lain setiap peningkatan biaya distribusi fisik selalu dibarengi dengan peningkatan penjualan. 

ABSTRACT

Melfi Riyadi M, The Influences Cost Of Physic Distribution Toward Selling Volume Of Clothes At Vortex Garment Bandung, Guided By : Mrs. Dra. Tutty S. Martadiredja, M.SI., dan Mardha Tri Meilani, SE.


For the competision condision which thigh needed the marketing good handling which more seriously for handle the competition, in marketing the result of its product. The one of effort which take up for handle the problems above which is whit stake out of distribution activity in this case that is cost of physic distribution more exactly and solid to the consumer could be getting the product easily what they want. The cost of physic distribution those are cost of inventory controlling, warehouse and countainer. The management of cost physic distribution has the purpose for facing the competition with the same company And for increasing the volume of selling.


For knowing how the influencescost of physic distribution toward selling volume at Vortex Garment Bandung, so doing by research at the copany. The method at research using Descriptive and Verification.


Based of the research that cost of physic distribution at Vortex Garment every years straight away increasing which hove bys the of ordering come and which of the material have straight away increasing, and the volume of selling at Vortex Garment every years to have straight away increasing. That increasing of the ending cost of physic distribution at the Vortex Garment can be manage to very well, based to by of ordering come at Vortex Garment straight away increasing and the price product and the inventory of material at Vortex Garment to the consumer good getting whas they want.


After doing the data progressing which pearson regretion founded point a a lot  –12,651 and point b a lot 0,101 this case could be showing of relation between that’s variable one direction, coefficient of determination have a lot of 76,4 % and the residue have a lot of 23,6 % increased by the other factor which is the change of consumer  taste, the price of product and the inventory of material.


Based on the research has been doing so the conclusion that the increasing of selling volume influenced by cost of physic distribution, if the cost of distribution which application or enforcement by the company with very well so the result of selling will be increasing, or we can say every the increasing of distribution cost always followed by the increasing of selling.
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