

BAB V
KESIMPULAN DAN SARAN


5.1. Kesimpulan
Berdasarkan hasil penelitian dan pembahasan maka penulis dapat menarik kesimpulan sebagai berikut :
1. Anggaran merupakan salah satu alat bantu bagi manajemen dalam melaksanakan fungsinya terutama dalam perencanaan dan pengendalian Anggaran juga merupakan alat bantu bagi perusahaan dalam mencapai tujuan utamanya yaitu memperoleh laba. Perkembangan anggaran penjualan PDAM Kota Bekasi dari tahun 2002 sampai dengan tahun 2008 selalu mengalami kenaikan. Penetapan anggaran penjualan pada setiap tahunnya dilihat dari realisasi anggaran penjualan tahun sebelumnya (forecasting). Faktor yang mempengaruhi anggaran penjualan ialah tarif air dan sambungan langganan.
2. Laba bersih PDAM Kota Bekasi dari tahun 2002 sampai dengan tahun 2008 mengalami fluktuasi. Penurunan laba bersih PDAM Kota Bekasi pada tahun 2003 dan tahun 2005 hal ini disebabkan oleh pada tahun tersebut biaya produksi tinggi yang disebabkan oleh kenaikan biaya-biaya untuk memproduksi air, sedangkan tarif yang dikenakan pada masyarakat belum dinaikkan. Selain itu faktor cuaca yang tidak baik juga mempengaruhi perolehan laba perusahaan karena apabila cuaca buruk maka perusahaan (bagian produksi) akan mengeluarkan lebih banyak biaya untuk pengolahan air tersebut agar layak pakai.
3. Dari analisis yang telah dilakukan penulis, maka hasil yang diperoleh telah menunjukkan bahwa anggaran penjualan tidak ada pengaruh terhadap laba bersih pada PDAM Kota Bekasi. Pengaruh anggaran penjualan terhadap laba bersih mempunyai hubungan yang cukup dan juga memiliki hubungan yang searah antara anggaran penjualan dengan laba bersih. Maka jika terjadi kenaikan pada anggaran penjualan maka akan terjadi kenaikan pada tingkat laba bersih dan begitu juga sebaliknya jika terjadi penurunan pada anggaran penjualan maka laba bersih juga akan terjadi penurunan.

5.2. Saran
Berdasarkan hasil penelitian dan pembasahan yang telah penulis lakukan, maka penulis ingin memberikan sedikit saran sebagai berkut:
1. Perusahaan harus dapat membaca atau memprediksi lebih cermat dalam menentukan anggaran penjualan agar anggaran penjualan perusahaan yang telah ditetapkan melalui berbagai prosedur dapat mencapai target. Bukan hanya memprediksi internal perusahaan saja tetapi memprediksi gejolak perekonomian dan politik di luar perusahaan (eksternal) yang dapat berdampak kepada aktivitas perusahaan.
2. Perusahaan sebaiknya harus pintar untuk mengatur biaya-biaya dalam memproduksi air sehingga pencapaian laba bersih dapat sesuai target dan tidak mengalami penurunan yang signifikan .
3. Anggaran penjualan mempunyai pengaruh penting di dalam perusahaan karena anggaran penjualan merupakan ujung tombak perusahaan dalam mendapatkan laba setinggi mungkin. Maka dari itu perusahaan harus cermat dalam menentukan anggaran penjualan. 
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