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ABSTRAK

PENGARUH ANGGARAN PENJUALAN TERHADAP LABA PENJUALAN PADA PT. AGRONESIA BANDUNG

Oleh : Angraini 

Untuk dapat memperkirakan kegiatan usaha dimasa yang akan datang perusahaan harus dapat menganalisa mengenai kegiatan perusahaan dimasa yang lalu , hal ini didasarkan pertimbangan bahwa kegiatan usaha dimasa yang akan datang merupakan gambaran yang sama dari kegiatan dimasa yang lalu, namun dengan tingkat permasalahan, kesempatan dan resiko yang berbeda.

Anggaran penjualan sebagai salah satu bentuk perencanaan yang dibuat oleh perusahaan khususnya bagi PT. Agronesia Bandung yang bergerak dalam bidang industri yaitu teknik karet, industri divisi es, dan indutri divisi makanan dan minuman, mempunyai pengaruh yang berarti bagi pihak perusahaan dalam menentukan kebijakan baik yang berhubungan kebijakan internal dan eksternal perusahaan salah satunya yaitu dapat mengetahui berapa jumlah produk yang akan terjual dimasa yang akan datang.

Anggaran penjualan merupakan dasar bagi penyusunan anggaran-anggaran perusahaan lainnya, oleh karena itu dalam penyusunan anggaran penjualan dibutuhkan kecermatan dan keakuratan dalam penyusunan dan pelaksanaan perlu pengendalian. Laba ini merupakan tujuan utama dari suatu perusahaan dalam pelaksanaan kegiatan usahanya.

Berdasarkan latar belakang penulis, melakuakan penelitian dengan judul “Pengaruh Anggaran Penjualan Terhadap laba Penjualan pada PT. Agronesia Bandung”. Dalam hasil pembahasan diketahui bahwa anggaran penjualan berpengaruh pada laba penjualan, guna membuktikannya penulis menggunakan uji hipotesis dengan menetapkan dua variabel, anggaran penjualan sebagai Variabel Indivendent (X) dan laba penjualan sebagai Variabel Divendent (Y).

Berdasarkan analisa korelasi yang dilakukan peneliti maka nilai koefisien korelasi (r) = 91,9% sedangkan koefisien determinasi (Kd) 84,45%, berdasarkan uji hipotesis nilai t hitung 4,037dan dengan ( = 5% dan diperoleh t tabel 3,182,  maka uji hipotesis menunjukan adanya hubungan positif antara anggaran penjualan dengan laba penjualan, berarti membuktikan bahwa anggaran penjualan berpengaruh terhadap laba penjualan.

ABSTRACT 

INFLUENCE OF SALES BUDGET TO PROFIT SALE AT 

PT. AGRONESIA BANDUNG

By : Angraini

To be able to estimate business activity a period  to  come company have to earn to analyse to regarding hit activity of company a period to ago , this matter is based by consideration that business activity a period to come representing is same picture of activity a period to ago, but with problems storey;level, different risk and opportunity. 

Sales budget as one of the made by planning form is company specially to PT. peripatetic Agronesia Bandung in the field of industry that is rubber technique, industrial of ices division, and food and beverage division indutri, having influence meaning to company party side in determining policy both for correlating internal policy and company eksternal one of them that is can know how much many amount of product to be sold a period to come. 

Sales budget represent base to compilation of other company budgets, therefore in compilation of sales budget required careful and accuracy in execution and compilation need operation. This profit represent especial target from a company in execution of its business activity.

 Pursuant to writer background, research with title " Influence of Sales Budget To Sale profit at PT. Agronesia Bandung". In result of solution known that sales budget have an in with sale profit, utilize proving writer him it use hypothesis test by specifying two variable, sales budget as Variable of Indivendent ( X) and sale profit as Variable of Divendent ( Y). 

Pursuant to doneconducted by correlation analysis is researcher hence correlation coefficient value ( r ) = 91,9% while coefficient of determinasi ( Kd) 84,45%, pursuant to hypothesis test assess t count calculate 4,037dan with a = 5% and obtained by  is tables of 3,182, hence hypothesis test of the existence of positive relation link among between sales budget with sale profit, meaning to prove that sales budget have an effect on to profit.
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