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BAB V 

SIMPULAN DAN SARAN 

 

5.1 Simpulan 

 Dari hasil penelitian, yang penulis teliti pada Factory Outlet The Summit, 

khususnya bagian penjualan konsinyasi, mengenai tinjauan terhadap prosedur penjualan 

konsinyasi pada Factory Outlet The Summit, maka penulis mengambil kesimpulan 

sebagai berikut : 

1. Pelaksanaan prosedur penjualan konsinyasi yang dilakukan oleh Factory Outlet The 

Summit, telah dilaksanakan sesuai dengan kebijakan akuntansi yang disepakati oleh 

kedua belah pihak antara pihak consignor  dan pihak consignee.  

Dimana kebijakan tersebut berjalan dengan terstruktur pada seluruh bagian atau unit 

yang terkait dalam pelaksanaan  prosedur penjualan konsinyasi pada factory outlet 

the summit. Akan tetapi dalam perjanjian  pembagian penentuan komisi perbedaan 

pendapat masih menjadi kendala untuk mencapai mufakat. 

2. Pencatatan penjualan yang dilakukan baik dari pihak consignor  dan pihak consignee  

menggunakan proses pencatatan terpisah dimana laba atau rugi dari penjualan 

konsinyasi disajikan secara terpisah dengan penjualan biasa. Hal ini dilakukan 

dengan tujuan agar pada akhir periode dapat diketahui berapa laba atau rugi yang 

diperoleh dari penjualan konsinyasi dan berupa laba atau rugi yang diperoleh dari 

penjualan lainnya. 
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5.2 Saran 

       Dengan kesimpulan sebelumnya dan keterbatasan ilmu pengetahuan dan 

pengalaman penulis, mudah-mudahan saran dari penulis dapat bermanaat bagi semua 

pihak, adapun saran-saran yang penulis paparkan sebagai berikut : 

1. Diperlukannya kebijakan yang telah disahkan terlebih dahulu oleh factory outlet the 

summit untuk penentuan pembagian komisi bagi pihak konsinyor yang akan 

menitipkan barangnya.  

2. Pihak Konsinyi harus mengirimkan laporan penjualan konsinyasi yang diserahkan 

kepada pihak konsinyor dengan  tepat waktu, diperlukannya ketelitian, dan pihak 

konsinyi disarankan membuat laporan penjualan secara lengkap yang sesuai dengan 

standar akuntansi, sebagai dasar pengendalian internal –control. 


