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2. Hambatan dalam promosi penjualan.
Adapun Hambatan yang dialami oleh PD. Mitra Jaya Motor Kadipaten dalam melakukan promosi penjualan, salah satunya yaitu :
1. Dana perusahaan yang terbatas, hal tersebut bisa menjadikan proses promosi yang dilakukan PD.Mitra Jaya Motor Kadipaten menjadi terhambat.
2. Adanya Pesaing, dengan adanya pesaing yang sama merek ataupun berbeda merek bisa membuat hasil penjualan unit motor pada PD. Mitra Jaya Motor Kadipaten menjadi semakin menurun.

4.2 Saran
Dari beberapa kesimpulan yang telah dikemukakan diatas, maka penulis ingin menyampaikan beberapa saran yaitu :
1. Memelihara dan meningkatkan tingkat kepercayaan masyarakat terhadap PD. MITRA JAYA MOTOR dengan memberikan pelayanan yang lebih baik lagi.
1. Meningkatkan strategi-strategi promosi penjualan yang lebih baik lagi.
1. Menjaga dan meningkatkan kualitas dan citra merk yang ada.

