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BAB I

PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang Kerja Praktek
Keberadaan suatu perusahaan tidak dapat dipisahkan dengan kemampuannya dalam memuaskan kebutuhan dan keinginan pelanggan. Keberhasilan suatu perusahaan tidak hanya diukur dalam kemampuan perusahaan dalam menghasilkan suatu produk dan laba yang diperoleh, akan tetapi keberhasilan perusahaan yang dilihat dari segi pelayanan yang diberikan kepada pelanggan antara lain yaitu  menyampaikan produk terhadap konsumen.
Suatu perusahaan atau produsen yang telah maju, kebanyakan tidak menjual secara langsung kepada pemkai akhir, terdapat sejumlah perantara yang digunakan oleh perusahaan untuk menyalurkan berbagai produknya.
Didalam menyalurkan produk ke konsumen perusahaan atau produsen harus dapat menempatkan mata rantai distribusi yang akan ditempuh. Selain itu juga produsen harus dapat menentukan penyalurannya  yang akan menyampaikan barang- barang ke konsumen  yang disebut pedagang besar, agen, pengecer, dan lain- lain. Penetapan saluran distribusi  barang ke konsumen ini sangat penting, karena mempengeruhi kelancaran penjualan, tingkat keuntungan modal, resiko yang dihadapi oleh perusahaan lain sebagainya. Oleh karena itu perusahaan harus hati- hati dalam menempatkan saluran distribusi yang ditempuh dan penyaluran agar sesuai dengan kondisi perusahaan.
Kebijakan distribusi dalam perusahaan tentu sangat diperlukan terutama produsen yang menghasilkan produk seperti misalnya PT. Coca Cola Botling Indonesia. Kegiatan distribusi merupakan salah satu unsur yang paling penting dalam kegiatan pemasaran karena distribusi merupakan saluran yang berfungsi sebagai perantara perusahaan dalam memasarkan produknya kepada konsumen. Dengan adanya perantara konsumen tersebut tugas produsen akan lebih ringan, mengurangi tugas perusahaan dalam kegiatan distribusi untuk mencapai konsumen.
Distribusi fisik merupakan cara yang digunakan  perusahaan dalam  menyimpan, menagani, dan memindahkan barang dan jasa sehingga tersedia bagi konsumen dalam kombinasi waktu yang tepat, dan pada tempat yang tepat. Jika distribusi  fisik tidak memiliki kemampuan  untuk menyediakan barang  tersebut pada saat yang dibutuhkan, maka usaha ini akan mengalami kegagalan sehingga tidak terjadi penjualan. Setiap perusahaan mengharapkan penjualan meningkat sesuai  dengan jumlah yang ditargetkan. Untuk itu diupayakan distribusi fisik agar berperan sebagai penyedia produk dalam pengecer.
PT. Coca Cola Distribusi Bandung Raya adalah perusahaan yang menjalankan kegiatan usahanya sebagai distributor produk Coca Cola yang melakukan disribusi dalam penyaluran  produk Coca Cola yang diharapkan dapat menjalankan kegiatan pendistribusian untuk kegiatan penjualan yang optimal sehingga dapat mendatangkan keuntungan bagi perusahaan.
Dengan melihat pentingnya distribusi yang terdapat di suatu perusahaan dalam mencapai tujuaannya, maka dengan demikiaan penulis tertarik untuk mengambil judul
“PELAKSANAAN DISTRIBUSI FISIK PT. COCA COLA BANDUNG”. 
1.2 Maksud dan Tujuan Kerja Praktek
Maksud kerja praktek ini adalah untuk memperoleh data dan informasi yang diperlukan untuk bahan analisis dalam bentuk laporan kerja praktek.

Adapun tujuan kerja praktek yang penulis lakukan adalah  sebagai berikut :

1. Untuk mengetahui pelaksanaan mekanisme distribusi fisik yang dilakukan oleh PT. Coca Cola Distribusi Bandung.

2. Untuk mengetahui akivitas pemrosesan pesanan secara convertional dan pemrosesan pesanan secara preselling.
1.3 Kegunaan Kerja Praktek
Hasil dari kerja praktek ini diharapkan akan mengungkap permasalahan dalam pelaksanaan distribusi fisik dan akan mengungkap pelaksanaan distribusi fisik, khususnya pada PT. Coca Cola Distribusi Bandung.
Hasil kerja praktek diharapkan berguna :

1. Bagi penulis, hasil penelitian ini diharapkan dapat menambah pengetahuan lapangan disamping pengetahuan teoritis yang telah didapatkan semasa kuliah, terutama mengenai distribusi fisik.

2. Dapat membandingkan antara kenyataan di lapangan dengan teori yang didapatkan di perkuliahan
3. Dapat lebih membuka wawasan bagi setiap mahasiswa untuk mendapatkan pengetahuan melalui praktek di lapangan.
4. Bagi perusahaan yang diteliti, penulis berharap hasil kerja praktek ini dapat berguna sebagai salah satu masukan dan bahan pertimbangan dalam pelaksanaan distribusi fisik.

1.4 Lokasi dan Waktu Kerja Praktek
Kerja praktek dilaksanakan pada perusahaan produk minuman ringan PT. Coca Cola Distribusi Bandung Raya yang berlokasi di jalan Soekarno Hatta No. 619 Bandung, dilaksanakan pada tanggal 5 july sampai dengan 5 agustus.
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