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BAB I

PENDAHULUAN
1.1 Latar Belakang Kerja Praktek

Perkembangan dunia bisnis beberapa tahun terakhir ini demikian pesatnya. Pelaku bisnis semakin bertambah, semua harus bersaing dan berusaha  mendapatkan konsumen agar dapat terus mempertahankan bisnisnya.  Banyaknya  pelaku bisnis menyebabkan tingkat persaingan antar perusahaan   menjadi semakin ketat.
Dengan persaingan tersebut setiap perusahaan dituntut untuk lebih siap dalam menjalankan usahanya. Ini diperuntukkan agar perusahaan-perusahaan tersebut dapat menjaga kelangsungan hidupnya dan tetap bertahan dalam persaingan yang tajam tersebut. Untuk beberapa perusahaan mungkin tak mampu mengikuti dinamika persaingan sehingga kalah dalam persaingan dan akhirnya mengalami kebangkrutan. 

Bila kita melihat perkembangan industri dewasa ini, pendistribusian mengalami perkembangan yang sangat pesat, maka kegiatan pendistribusian memegang peran penting untuk memajukan perusahaan.

Untuk mencapai tujuan yang di harapkan perusahaan harus dapat menjalankan beberapa cara yang ada dengan meninjau pelaksanaan kegiatan penjualan atau pendistribusian. Hal ini bertujuan agar produk-produk yang dihasilkan perusahaan dapat diterima oleh konsumen dan mampu memberikan pelayanan yang baik untuk memuaskan keinginan dan kebutuhan pelanggan akan barang, sehingga perusahaan harus menetapkan salah satu kebijakan diantaranya adalah sistem pendistribusian barang dari perusahaan tersebut. Saluran distribusi ini sangat penting bagi perusahaan dalam membuat barang-barang tersebut  tersedia secara luas dan mudah diperoleh di pasar sasaran.
Untuk menempatkan suatu barang dan jasa pada tempat yang tepat,kualitas yang tepat  jumlah  yang  tepat,  harga  yang  tepat  dan  waktu  yang  tepat dibutuhkan  saluran distribusi yang tepat pula. Bila perusahaan salah dalam memilih saluran distribusi maka akan  dapat  mengganggu  kelancaran  arus  barang atau  juga  dari  perusahaan  ke  tangan konsumen.  Hal  ini  terjadi  karena konsumen  tidak  mengenal  produk  atau  juga  tersebut ataupun bila sudah mengenalnya tetapi tidak melihatnya di pasar, maka konsumen akan beralih ke barang atau juga lain. Oleh  karena itu,  pemilihan  saluran  distribusi  yang tepat  akan bermanfaat  dalam mencapai sasaran penjualan yang diharapkan.

Pemilihan dan penentuan saluran distribusi bukan suatu hal yang mudah karena kesalahan dalam memilih saluran distribusi akan dapat menggagalkan tujuan perusahaan yang  telah  di  tentukan.  Pemilihan  saluran  distribusi  yang  salah  dapat  menimbulkan penghamburan   biaya   atau   pemborosan.   Oleh  sebab  itu  masalah   pemilihan   saluran distribusi akan sangat penting bagi perusahaan.

PT. Sinar Makin Mulia Cimahi adalah salah satu perusahaan bergerak di bidang tekstil dengan mengutamakan hasil kain yang terbaik di pasar dalam negeri. Jika dilihat dalam bidang produksinya sebagian besar hasil produksi PT. Sinar Makin Mulya Cimahi adalah berdasarkan pesanan dari perusahaan lain, sedangkan produk yang dihasilkan tanpa pesanan hanya dapat dipasarkan di dalam negeri saja, karena hasil produsinya belum memenuhi standar untuk diekspor.

Berdasarkan uraian diatas maka penulis merasa tertarik untuk membahas lebih jauh permasalahan tersebut dalam suatu bentuk laporan kerja praktek dengan judul “TINJAUAN PELAKSANAAN DISTRIBUSI BARANG PADA PT. SINAR MAKIN MULIA CIMAHI”.
1.2 Tujuan Kerja Praktek
Setiap perusahaan dalam menjalankan usahanya  akan memiliki tujuan untuk  menjadi perusahaan besar dan mendapatkan keuntungan sebesar-besarnya, begitu juga pada PT. Sinar Makin Mulia Cimahi yang memiliki tujuan diatas. Dalam kerja praktek penulis mempunyai tujuan sebagai berikut:

1. Mengetahui jenis-jenis saluran distribusi barang pada PT. Sinar Makin Mulia Cimahi.

2. Mengetahui strategi distribusi barang pada PT. Sinar Makin Mulia Cimahi.
3. Mengetahui penetapan tujuan saluran distribusi barang pada PT. Sinar Makin Mulia Cimahi.
1.3 Kegunaan Kerja Praktek

A. Bagi Perusahaan
1. Memberikan kesempatan adanya kerja sama yang baik antara PT. Sinar Makin Mulia Cimahi dengan pihak Fakultas Ekonomi Universitas Komputer Indonesia dimasa yang akan dating guna kepentingan kedua belah pihak.
2. Ada masukan sebagai bahan pengambilan keputusan dalam menganalisis kembali proses pendistribusian.

B. Bagi Peserta Kerja Praktek

1. Untuk mendapatkan pengalaman kondisi sebenarnya di lapangan.

2. Menemukan masalah-masalah baru dalam bidang pendistribusian.

C. Bagi Institusi Pendidikan

1. Menambah bidang bacaan bagi yang memerlukan khususnya dibidang yang sama.

2. Untuk mengembangkan ilmu pengetahuan pada bidang ekonomi.

1.4 Lokasi dan Waktu Kerja Praktek

Lokasi pelaksanaan kerja praktek yang dipilih oleh penulis untuk mengadakan kegiatan kerja praktek adalah PT. Sinar Makin Mulia yang beralamat Jl. Baros No. 9 kota cimahi 40532, kuliah kerja praktek dilaksanakan dari tanggal 15 juli sampai dengan 15 agustus 2008.
Tabel 1.1 waktu pelaksanaan kerja praktek
	Hari
	Waktu
	Keterangan

	Senin - Jumat
	08.00 – 16.00 WIB

12.00 – 13.00 WIB
	Jam Kerja

Jam Istirahat

	Sabtu - Minggu
	
	Libur


Pelaksanaan Kerja Praktek ini kurang lebih selama satu bulan dari tanggal 15 Juli sampai 15 Agustus 2008 dengan melaksanakan jadwal kegiatan setiap hari senin sampai jumat pada jam kerja mulai 08.00 sampai dengan pukul 16.00.
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