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BAB I

PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang Kerja Praktek
Dalam pelaksanaan Program Strata 1 (S1) Jurusan Manajemen Fakultas Ekonomi Universitas Komputer Indonesia, pihak lembaga menetapkan suatu kebijakan akademis yang mengharuskan setiap mahasiswa-mahasiswinya untuk terjun di kegiatan nyata sebagai wujud dari penerapan ilmu yang diperoleh di bangku kuliah dan menyiapkan tenaga kerja yang terampil dan siap pakai di bidangnya. 

Kegiatan yang dimaksud adalah kerja praktek. Dimana kerja praktek tersebut merupakan kegiatan kurikuler yang sangat diperlukan untuk memantapkan keterampilan mahasiswa dalam bidang kerja yang akan dihadapi kelak. Dalam pelaksanaannya, kerja praktek dilakukan kurang lebih 1 (satu) bulan, dengan harapan mahasiswa-mahasiswi dapat mengetahui, mengenali, merasakan dan mempraktekkan yang nantinya dapat dijadikan bahan perbandingan dari teori-teori yang didapat selama masa perkuliahan serta untuk memenuhi salah satu tugas mata kuliah.

Berbekal pengetahuan yang dimiliki, penulis melakukan kerja praktek pada bagian Marketing Tabloid Bobotoh di PT. Radio Innovator Indonesia yang merupakan perusahaan yang telah meluncurkan Tabloid Bandung Plus sebagai pengganti brand Buah Batu Plus yang berprioritas pada tabloid bacaan dan hiburan keluarga yang telah eksis selama 4 tahun dan Tabloid Bobotoh yang merupakan Tabloid terbitan terbaru dari PT. Radio Innovator Indonesia, yang menempatkan diri sebagai Tabloid olahraga khususnya sepak bola. Dimana kedua Tabloid tersebut muncul ditengah persaingan pasar yang semakin mengancam kelangsungan hidup perusahaan. Untuk meningkatkan hasil penjualannya, perusahaan dituntut untuk melakukan strategi pemasaran dan harus mempertimbangkan berbagai macam faktor. Agar dapat berhasil dalam memasarkan barang atau jasa, setiap perusahaan harus menetapkan harganya secara tepat. Tingkat harga yang ditetapkan mempengaruhi kuantitas yang terjual. Sementara itu dari sudut konsumen, harga sering kali digunakan sebagai indikator nilai bilamana harga tersebut dihubungkan dengan manfaat yang dirasakan atas barang atau jasa tersebut.

Selain harga jual tabloid, perusahaan juga harus menentukan bagaimana perhitungan harga pemasangan iklan sebagai salah satu sumber kas agar arus kas (Cash Flow) tetap terjaga, ditunjang dengan kelancaran pembayaran para pemasang iklan dan pihak-pihak yang berlangganan. Yang pada akhirnya akan turut serta dalam peningkatan profitabilitas perusahaan. Namun, untuk mewujudkan semua tuntutan tersebut diperlukan suatu prinsip pengelolaan yang efektif dan efisien serta produktif terhadap semua bagian yang ada di perusahaan serta didukung oleh suatu tindakan pengendalian yang efektif dalam upaya mencegah timbulnya penyimpangan yang akan mengganggu kinerja perusahaan.

Berdasarkan latar belakang tersebut diatas, maka penulis tertarik untuk melakukan Praktek Kerja Lapangan pada PT. Radio Innovator Indonesia dan membuat laporan ini dengan mengambil pokok bahasan mengenai “Prosedur Pembayaran Tabloid Bobotoh pada PT. Radio Innovator Indonesia Bandung”.
1.2 Tujuan Kerja Praktek

Kerja praktek yang dilaksanakan oleh penulis bertujuan sebagai berikut:

1. Untuk mengetahui prosedur pembayaran Tabloid Bobotoh pada PT. Radio Innovator Indonesia Bandung.

2. Untuk mengetahui teknis pencatatan pembayaran Tabloid Bobotoh pada PT. Radio Innovator Indonesia Bandung.

1.3 Kegunaan Kerja Praktek
Adapun manfaat dari kerja praktek yang telah dilaksanakan adalah sebagai berikut:

1. Bagi Penulis

Dengan dilaksanakannya kerja praktek ini dapat menambah wawasan, khususnya dalam menerapkan kombinasi yang tepat antara pengetahuan teoritis yang didapat selama masa perkuliahan dengan keadaan sebenarnya di lapangan.

2. Bagi Perusahaan

Hasil kerja praktek ini diharapkan dapat memberikan masukan yang kemudian dapat meningkatkan kinerja dalam mengelola perusahaan.

3. Bagi Instansi Pendidikan

Manfaat kerja praktek bagi instansi pendidikan yaitu sebagai acuan untuk menilai kemampuan mahasiswa dalam menerapkan ilmu yang sudah diperoleh diperkuliahan.

4. Bagi Pihak Lainnya

Semoga kerja praktek ini dapat dijadikan sebagai bahan rujukan untuk kedepannya, sehingga laporan kerja praktek ini dapat lebih diperbaiki lagi.
1.4 Lokasi dan Waktu Kerja Praktek
Adapun lokasi yang dipilih oleh penulis sebagai tempat pelaksanaan kerja praktek adalah pada PT. Radio Innovator Indonesia yang menerbitkan Tabloid Bandung Plus dan Bobotoh yang beralamat di Jl. Mohammad Ramdhan No. 57 Bandung dan di tempatkan pada bagian Marketing sebagai Account Executive Tabloid Bobotoh. Waktu pelaksanaan kerja praktek ditentukan berdasarkan kebijakan perusahaan tempat penulis melaksanakan kerja praktek, terhitung mulai tanggal 22 Agustus – 21 Oktober 2006. Dengan jadwal kerja sebagai berikut:

Tabel 1.1

Jadwal Kerja Praktek

Pada PT. Radio Innovator Indonesia

	HARI
	MASUK
	KELUAR

	Senin – Jum’at
	08.00
	17.00

	Sabtu
	08.00
	14.00




  Sumber: PT. Radio Innovator Indonesia
