


BAB V
KESIMPULAN DAN SARAN

5.1 Kesimpulan
Setelah penulis melakukan penelitian dan menganalisis data, maka dapat disimpulkan bahwa:
1. Pelaksanaan Penetapan Harga pada CV. Sarana Usaha Bandung terdiri dari: 
a. Daftar Harga yang ditampilkan berdasarkan pengelompokan jenis barang yang dijualnya, guna memberikan kemudahan kepada konsumen dalam melihat harga barang yang tercantum dalam daftar harga. 
b. Diskon/Rabat diberikan kepada konsumen yang melakukan pembelian dengan cara tunai (cash) dan berdasarkan jumlah pembelian yang dilakukan. 
c. Kredit diberikan kepada setiap konsumen akan tetapi, sebelumnya dilakukan seleksi terhadap konsumen tersebut. 
d. Periode pembayaran diberikan kepada konsumen yang telah mengambil kredit, dan periode pembayaran yang digunakan merupakan periode jangka pendek yaitu < 6 bulan. 
e. Syarat-syarat kredit diberikan kepada konumen untuk menseleksi konsumen tersebut.

2. Tanggapan responden terhadap pelaksanaan penetapan harga pada CV. Sarana Usaha Bandung cukup baik, karena:
a. Daftar harga 
Responden menyatakan kelengkapan daftar harga yang ditampilkan CV. Sarana Usaha Bandung cukup lengkap dan tingkat kemenarikan daftar harga yng ditampilakan cukup menarik.
b. Diskon/rabat
Responden menyatakan besarnya diskon/rabat yang diberikan CV. Sarana Usaha Bandung kecil, tingkat kecenderungan pemberian diskon/rabat cukup sering dan tingkat kemenarikan diskon/rabat yang diberikan cukup menarik.
c. Kredit
Responden menyatakan bungan kredit  yang diberikan CV. Sarana Usaha Bandung tinggi, tingkat kecenderungan pemberian kredit jarang dan tingkat kemenarikan kredit yang diberikan tidak menarik.
d. Periode Pembayaran
responden menyatakan tingkat jangka waktu pembayaran yang telah ditetapkan CV. Sarana Usaha Bandung singkat, dan tingkat kemenarikan jangka waktu yang ditetapkan cukup menarik.
e. Syarat-Syarat Kredit
Responden menyatakan tingkat kemudahan syarat-syarat kredit CV. Sarana Usaha Bandung cukup mudah, dan tingkat kesesuaian syarat-syarat kredit yang ditetapkan sesuai.
5.2 Saran
Adapun saran penulis berdasarkan data yang sudah diolah, maka dapat dikemukakan beberapa saran yang diharapkan dapat menjadi bahan pertimbangan bagi perusahaan dalam memecahkan masalah mengenai pelaksanaan penetapan harga. Saran tersebut diantaranya:
1. Pada saat membuat suatu rancangan pelaksanaan penetapan harga sebaiknya CV. Sarana Usaha terlebih dahulu memonitoring pesaingnya, dan keinginan konsumennya.
2. Sesuai dengan hasil dari tanggapan responden, maka CV. Sarana Usaha Bandung harus lebih memperhatikan lagi keinginan konsumennya. Adapun yang harus lebih diperhatikan, yaitu dalam memberikan kredit, dan diskon/rabat. Bunga kredit yang ditetapkan masih dirasa cukup tinggi dan sebaiknya, dalam menentukan bunga kredit berdasarkan kesepakatan antara kedua belah pihak. Dalam memberikan diskon/rabat sebaiknya CV. Sarana Usaha Bandung melihat pemberian diskon/rabat yang dilakukan oleh perusahaan pesaing sehingga dapat lebih bijaksana dalam menetapkan besarnya diskon/rabat.



