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ABSTRAKSI

Saluran distribusi merupakan salah satu unsur dari bauran pemasaran yaitu;
produk, harga, promosi dan tempat. Dalam hal ini saluran distribusi mengambil
tempat diantara produksi dan konsumsi. Kesalahan dalam menentukan saluran
distribusi akan menghambat dan mempunyai pengaruh yang tidak baik terhadap
usaha penyebaran produk, begitu juga sebaliknya ketepatan perusahaan dalam
memilih saluran distribusi akan menjadikan produksi perusahaan menjadi lebih
efisien dalam memperluas pasar untuk mencapai konsumen yang di tuju.

Berdasarkan uraian di atas penulis tertarik untuk menyusun laporan Tugas

Akhir dengan judul “TINJAUAN PELAKSANAAN SALURAN DISTRIBUSI
PADA PT. KARYABUDY EKATAMA BANDUNG”.
Disini penulis ingin mengetahui saluran distribusi yang digunakan oleh PT.
KARYABUDY EKATAMA dalam mendistribusikan ke konsumen, yang
berlokasi di Jalan H. Alpi No. 117 Bandung. Setelah mengadakan penelitian di,
perusahaan PT. KARYABUDY EKATAMA ternyata PT. KARYABUDY
EKATAMA merupakan perusahaan yang bergerak di bidang industri tekstil dan
sebagai penyalur bagi perusahaan tekstil lainnya.

Dengan menggunakan metode deskriptif dan menggunakan teknik
pengunpulan data penelitian lapangan, maka penulis dapat mengambil kesimpulan
bahwa perusahaan memerlukan saluran distribusi yang sesuai agar dapat
menjamin kelancaran pendistribusian produknya ke konsumen. Dalam memilih
saluran distribusi yang akan digunakan maka, perusahaan mempertimbangkan
beberapa hal diantaranya; jenis dan sifat produk, sifat konsumen, saluran itu
sendiri dan sifat keadaan perusahaan. PT. KARYABUDY EKATAMA dalam
memasarkan pupuk mengenal istilah “Sales”, merupakan penyalur produk ke
pasaran. PT. KARYABUDY EKATAMA dalam memasarkan produknya
menggunakan saluran distribusi tidak langsung.

Dengan penggunaan saluran distribusi ini, perusahaan mengharapkan agar

produknya dapat dengan mudah diperoleh oleh konsumen.
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