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“ Jadikanlah sabar dan shalat sebagai penolongmie. Dan sesungguhnya yang
demikian sungguh berat, kecuali orang-orang yang khusuk *

( QS. Al Bagarah : 45)
“Harga sebenarnya dari segala sesuatu adalah jerilt payah dan kesulitan unnik

memperolehnya”

ADAM SMITH,

Wealth of nations. 1776

Kupersembahkan Uik
Aych-Bundaku tercinta

dan orang-orang yang menyayaiigiku
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DOA AYAH-BUNDA

Tuhanku ...

Bentuklah putriku untuk menjadi seorang yang berani
Menghadapi dirinya sendiri manakala 1a takut

Memiliki rasa bangga dan ketangguhan dalam kekalahan
Tulus, rendah hati dan jujur dalam kemenangan
Jadikanlah putriku seorang yang tau akan adanya Engkau

Dan mengenal dirinva sendiri sebagai landasan pengetahuan

Ya Allah ...

Bimbinglah putriku dengan kasih dan sayang-Mu

Diialan yang penuh tempaan, tantangan dan kesuiitan

Ajarilah putriku agar sanggup berdiri teguh

Ditengah badai dan belas kasih kepada mereka yang gaga:

sjadikanlah putriku seorang yang berhati suci dan bercita-ciia lubur

Putri yang sanggup memerintah dirinya sendiri sebelum memimpin orang lain

Yang mengejar masa depan tanpa melupakan masa lalu

Sesudah semua membentuk dirinya

Aku mohon ya Alliah .. rahmatilah ia dengan rasa jenaka
Agar ia dapat bersunggu-sungguh tanpa menganggap dirinya terlalu serius
Berilah 1a kerendahan hati, kesederhanaan dan kesabaran yang suci

Ini semua ya Alllah .. Anugrah dan kekuatan dan keagungan-Mu

Setelah semuanya tercapai ....Beranilah kami berkata

“« TAK SIA-SIA KAMI HIDUP SEBAGAI ORANG TUA *
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ABSTRAKSI

Penetapan harga merupakan hal yang krusial bagi pcrusahaan; baik yang
berlaku domestik maupun internasional, serta baik untuk pertama kali saat
peluncuran produk baru maupun untuk produk yang sudah mapan, sebagai respon
terhadap adanya perubahan lingkungan.

“ Strategi Penetapan Harga Sigma Furniture Pada PT. Dwipapuri Asri “
adalah objek yang penyusun ambil pada Tugas Akhir ini. Judul ini penyusun buat
karena penetapan harga yang tepat tidak selalu harus lebih rendah atau serendah
mungkin, sebab untuk produk prestisius seperti Sigma Furniture semakin tinggi
tingkat harga maka semakin baik permintaannya, dan sebaliknya. Konsumen
menganggap bahwa harga yang tinggi mencerminkan kualitas yang lebih baik.
Dengan adanya strategi penetapan harga, perusahaan dapat menentukan tingkat
keuntungan dan penjualan yang diharapkan.

Penyusunan Tugas Akhir ini mengacu pada dua analisis. Pada analisis SWOT
dilakukan evaluasi apa yang menjadi peluang dan ancaman dari lingkungan
eksternal serta apa yang menjadi kelemahan dan kekuatan dari lingkungan internal
perusahaan. Sedangkan pada analisis langkah-langkah prosedur penetapan harga
dibahas tentang tujuan dan sasaran penetapan harga, penentuan permintaan,
penentuan biaya-biaya yang dikeluarkan perusahaan ( tetap dan variabel ),
penetapan metode yang digunakan dalam penetapan harga, pentuan penyesuaian-
penyesuaian khusus terhadap harga dan penetapan strategi yang dipilih baik

untuk produk baru dan produk yang sudah mapan.
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Kesimpulannya perusahaan harus jeli dalam membuat strategi penetapan
harganya. Jangan sampai hanya karena ingin mengikuti pesaing menyebabkan

perusahaan kehilangan pelanggan, keuntungan serta citra prestisiusnya.
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