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ABSTRAKSI

Dalam perusahaan besar Sistem Informasi sangat diperlukan, sebab kita
dapat mengetahui seberapa besar hasil produksi yang telah dilakukan. Hal itu juga
berlaku di PT. TELKOM dalam menjual jasanya khususnya pada pemasangan
sambungan baru.

Dalam pencatatan penjualannya PT. TELKOM menggunakan beberapa
metode untuk penilaian kas, Sistem pencatatan penjualan, system persediaan kas.
Dalam penilaian kas PT. Telkom menggunakan metode Accural Sistem yaitu :
Sesuatu yang dicatat sebagai pendapatan tetapi belum diterima tunai dan sesuatu
yang dicatat sebagai biaya walaupun belum dibayar secara tunai. Sistem
pencatatan penjualannya yaitu dengan sistem perpetual dimana setiap terjadi
transaksi selalu dicatat. Sedangkan sistem persediaan kas di PT Telkom Kancatel
Situbondo menngunakan Sistem dana tetap (Imperest System).

Hasil dari penjualan pemasangan sambungan baru dapat mempengaruhi
jumlah penerimaan kas, tetapi tidak berpengaruh pada saldo persediaan kas sebab

- PT. Telkom Kancatel Situbondo menganut “Daily Tranfer”.

Sistem Daily Tranfer adalah semua penerimaan atau pendapatan di
Kancatel yang dapat menambah jumlah kas, yang mana setiap penerimaan kas
selalu disetorkan setiap hari (setoran harian) Ke Kandatel melalui bank yang

ditunjuk.




