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BAB V
KESIMPULAN DAN SARAN

5.1	 Kesimpulan
 Berdasarkan analisis data serta kondisi perusahaan tempat dilakukannya penelitian pada Perum Pegadaian Cabang Pungkur Bandung, maka kesimpulan hasil penelitian yang dapat diambil antara lain sebagai berikut:
1. Prosedur pemberian Kredit dengan sistem angsuran gadai (KRASIDA) pada Perum, memakan waktu yang lebih lama dan prosesnyapun berbelit-belit karena harus di laksanakan beberapa tahapan, akan tetapi prosedurnya sudah mengikuti Pedoma Operasional Kantor Cabang. Akan tetapi ada sedikit perbedaan dilapangan yang dilakukan oleh pengawas kredit hal ini dikarenakan adanya beberapa faktor, salah satunya adanya kebijakan misalnya dari segi jaminan yang diberikan oleh perusahaan itu sendiri.
2. Dengan adanya kebutuhan masyarakat untuk menambahkan modalnya atau untuk kebutuhan konsumtif, serta adanya kebijakan yang diberikan oleh Pimpinan Cabang Pegadaian yang mengakibatkan meningkatnya pinjaman KRASIDA. Sehingga menyebabkan keuntungan bagi Perum Pegadaian meningkat.
3. Perkembangan pemberian Krasida pada Perum Pegadaian Cabang Pungkur Periode 2005-2008 mengalami peningkatan, walaupun tidak signifikal hal ini disebabkan karena besarnya nilai jaminan yang di tetapkan oleh Perum Pegadaian mengakibatkan masyarakat yang tertarik ingin meminjam kredit tersebut, akan tetapi tidak bisa karena nilai jaminannya tidak mencukupi.

5.1 Saran
			Kiranya penulis dapat memberikan saran sebagai bahan masukan dengan harapan dapat berguna bagi Perum Pegadaian Cabang Pungkur Bandung dalam usahanya memberikan pinjaman kepada masyarakat luas dengan sistem gadai.
			Adapun saran yang dapat disampaikan adalah sebagai berikut:
1. Agar prosedurnya lebih dipermudah dan di percepat dan untuk memudahkan warga masyarakat yang sedang membutuhkan pinjaman dana, misalnya  dengan adanya pembagian brosur mengenai Pinjaman Krasida.
2. Untuk lebih meningkatkan perkembangan pemberian Krasida maka perusahaan lebih banyak memberikan kebijakan mengenai pemberian Krasida, sehingga akan banyak masyarakat yang akan tertarik mengambil kredit tersebut. Misalya dengan memberikan batasan kredit yang lebih rendah.
3. Selalu memberikan kualitas dan pelayanan yang terbaik bagi para nasabah tentunya dengan fasilitas yang diberikan, serta dengan berbagai kemudahan yang ditawarkan untuk meminjam kredit tersebut, dengan begitu akan banyak calon nasabah yang tertarik untuk bergabung.
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