DAFTAR ISI
									
LEMBAR PENGESAHAAN	…..	i
LEMBAR PERNYATAAN	.	ii
ABSTRAK	iii
ABSTRACT	iv
KATA PENGANTAR	v
DAFTAR ISI	viii
DAFTAR TABEL	xi
DAFTAR LAMPIRAN	xii

BAB I PENDAHULUAN
1.1 Latar Belakang Penelitian	1
1.2 Identifikasi Masalah	4
1.3 Maksud dan Tujuan Penelitian	5
1.4 Kegunaan Penelitian	6
1.5 Lokasi dan Waktu Penelitian	7
BAB II KAJIAN PUSTAKA
2.1	Kajian Pustaka	8
2.1.1	Definisi Porsedur	8	
		2.1.2		Definisi Penjualan	9
2.1.2.1		Klasifikasi Transaksi Penjualan	10
2.1.2.2		Bagian – Bagian Penjualan	11
2.1.2.3		Dokumen-Dokumen Penjualan	13
2.1.2.4		Tujuan Penjualan 	14
2.1.2.5 		Klarifikasi Transaksi Penjualan	15
2.1.2.6 		Faktor-faktor Mempengaruhi Penjualan	16
2.1.3	Pengertian Konsinyasi	17
2.1.3.1 		Hak dan Kewajiban Konsinyasi	19
2.1.3.4 		Keuntungan Penjualan Konsinyasi	20
2.1.4 	Prosedur Penjualan Konsinyasi	21
2.1.5 Tahap-tahap Prosedur Penjualan Konsinyasi	22
2.2	Kerangka Pemikiran	23
BAB III OBJEK DAN METODE PENELITIAN
3.1 Objek Penelitian	26
3.2 Metode Penelitian	26
3.2.1 Desain Penelitian	27
3.2.2 Operasionalisasi Variabel	29
3.2.3 Teknik Pengumpulan Data	30
3.2.4 Metode analisis	31
BAB IV HASIL PENELITIAN DAN PEMBAHASAN
4.1	Hasil Penelitian	33
4.1.1	Gambaran Umum Perusahaan	33
4.1.2	Sejarah Singkat Perusahaan	35
4.1.3	Deskripsi Tugas	35
4.1.4 Aktivitas Perusahaan	36
4.2	Hasil Pembahasan	37
4.2.1	Pelaksanaan prosedur penjualan pada 
Post Clothing Co.	37
4.2.2	Analisis Pencatatan transaksi Laporan Penjualan 
	konsinyasi Post Clothing Co.	44
4.2.3	Bagaimana Kendala-kendala yang terjadi dalam 
	Penjualan konsinyasi pada Post Clothing  Company	49
BAB V KESIMPULAN DAN SARAN
	5.1	Kimpulan	51
	5.2 	Saran		52

DAFTAR PUSTAKA		53
LAMPIRAN – LAMPIRAN	54
DAFTAR RIWAYAT HIDUP	62









viii

