ABSTRAK

Penjualan merupakan salah satu kegiatan utama dalam perusahaan tujuan utama penjualan adalah mencari laba, sehingga dapat tercapainya tujuan yang diharapkan secara efektif dan efisien, serta dapat dengan mudah menyelesaikan suatu masalah terperinci menurut jangka waktu yang telah ditentukan. Penjualan yang dilakukan Post Clothing Co.adalah Konsinyasi, yang dimaksud dengan konsinyasi adalah konsinyasi adalah penyerahan fisik barang-barang oleh pihak pemilik yang bertindak sebagai agen penjual, sering kali dbuat persetujuan mengenai hak yuridis atas barang-barang, bahwa hak atas barang-barangini tetap berada ditangan pemilik sampai barang-barang ini dijual oleh pihak agen penjual. Tujuan penelitian adala untuk menganalisis bagaimana prosedur penjualan konsinyasi pada Post Clothing Co.
 Metode yang digunakan adalah metode analisis deskriptif. Pengumpulan data dilakukan dengan observasi langsung dengan pihak yang bersangkutan dan penelitian kepustakaan yang dilakukan dengan cara membaca buku-buku yang berhubungan dengan masalah yang diteliti.
Hasil dari penelitian ini adalah bahwa analisis penjualan konsinyasi pada Post Clothing Co. telah sesuai dengan prosedur akuntansi yang ada dan berjalan dengan baik dan metode yang dilakukan cukup baik dan Post Clothing Co. menggunakan metode terpisah.
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