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BAB IV

KESIMPULAN DAN SARAN
4.1
Kesimpulan

Dari uraian diatas tentang tujuan penulis dalam melaksanakan kerja praktek,  penulis memberikan kesimpulan sebagai berikut :

1. Pada pelaksanaan kerja praktek ini penulis mendapatkan banyak sekali pengalaman, dari mulai mengetahui lingkungan kerja yang sebenarnya sampai apa saja yang harus dilakukan bila kita bekerja pada suatu perusahaan.
2. Produk isotonik yang dikeluarkan oleh PT. Coca-Cola Company dengan nama PowerAde Sport mempunyai ekuitas merek yang baik dimata konsumen, sehingga produk tersebut dapat bersaing dengan produk-produk yang lain produk baru maupun produk terdahulu dari PowerAde Sport.
3. Ekuitas merek dipengaruhi oleh kulitas merek itu sendiri, kesetiaan terhadap merek (brand loyalty), dan pengetahuan akan merek (brand awareness). 

4. Dengan terciptanya ekuitas merek (brand equity) yang baik di mata konsumen akan memberikan laba yang besar kepada perusahaan.

4.2
Saran

Adapun saran yang dapat penulis sampaikan yang sekiranya dapat menjadi masukan bagi pihak yang bersangkutan :
1. Diharapkan penulis dapat mengambil pengetahuan dan dijadikan pengalaman yang terjadi pada saat melaksanakan kerja praktek.

2. Diharapkan PT. CCBI dapat mempertahankan ekuitas merek yang sudah mempunyai citra yang baik dimata konsumen pada produk PowerAde Sport.
3. Diharapkan PT. CCBI dapat meningkatkan ekuitas merek serta produk PowerAde 
Sports, sehingga dapat menciptakan konsumen yang setia (loyal).

4. Diharapkan PT. CCBI dapat memberikan nilai dalam memperkuat pemahaman konsumen akan proses informasi, sehingga timbul rasa percaya diri dalam pembelian produk PoweAde Sports serta dapat meningkatkan kepuasan konsumen.
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