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BAB IV
KESIMPULAN DAN SARAN
	Berdasarkan uraian pada BAB III, maka penulis menyimpulkan serta memberikan saran membangun yang mungkin bermanfaat untuk memperbaiki sistem kelemahan yang ada pada bagian penjualan teh khususnya penjualan teh ekspor dan lokal PT.Perkebunan Nusantara VIII (Persero).
1.1 Kesimpulan
Berdasarkan hasil kerja praktek yang penulis lakukan di PT.Perkebunan Nusantara VIII ( Persero) Bandung dan didukung oleh data-data yang telah diolah serta pembahasan yang telah penulis sajikan pada bab terdahulu, maka dapat ditarik kesimpulan sebagai berikut :
1. Dalam struktur organisasi di PT.Perkebunan Nusantara VIII( Persero) terdapat bagian yang meliputi, yaitu :
a. Urusan pemasaran yang bertugas melaksanakan proses penjualan  (pengepalan dan penetapan harga jual)
b. Urusan Persediaan teh yang bertugas memonitor persediaan teh.
2. Laporan – laporan keuangan yang di buat dan disusun secara lengkap dan terperinci sesuai dengan kebutuhan dan ketentuan seperti :
a. Neraca
b. Laporan Laba Rugi
c. Laporan Penerimaan Kas
d. Laporan Pengeluaran Kas
3. Prosedur penjualan teh perusahaan pada saat melakukan lelang yaitu :
a. Penjualan lokal
Dengan cara lelang local dan penjualan langsung.
b. Penjualan Ekspor
Dengan cara auction dan KPB 
4. Teh yang dijual secara ekspor dilakukan melalui kantor KPB (kantor pemasaran bersama) yang terdapat di Jakarta. Di kantor KPB dilakukan proses penetapan harga jual karena KPB merupakan kantor Bursa dagang.

 










1.2 Saran 
Berdasarkan data-data yang telah diuraikan, dan setelah melakukan kerja praktek di PT.Perkebunan Nusantara VIII (Persero) Bandung, penulis dapat memberikan saran sebagai berikut :
1. PT.Perkebunan Nusantara VIII (persero) Bandung harus memperluas jaringan perdangannya, supaya penjualan teh bisa semakin luas lagi. Apalagi di tingkat mancanegara untuk diekspor.
2.  Dalam memudahkan Direktur keuangan untuk pengawasan penjualan, sebaiknnya transaksi penjualan dilakukan dihadapan staf dan bagian yang berwenang untuk memperkecil kemungkinan terjadinnya kecurangan-kecurangan.
3. Pengalokasian biaya untuk pembuatan sistem pencatatan penjualan baik lokal atau ekspor agar diperhatikan, karena dengan sistem yang baik akan mempermudah bagian penjualan dalam proses pencatatan atau pengolahan data.
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