BAB IV
KESIMPULAN DAN SARAN

4.1 Kesimpulan
Kesimpulan yang dapat diambil dari hasil kerja praktek di PT.Sinar Sosro Kantor Pemasaran Wilayah Jawa Barat Selatan Departemen Marketing Support adalah sebagai berikut :
1. Promosi yang dilakukan PT.Sinar Sosro Kantor Pemasaran Wilayah Jawa Barat Selatan Departemen Marketing Support adalah melalui pengaplikasian promotion mix berupa pelaksanaan advertising seperti penayangan iklan the botol sosro di televise nasional,direct selling,sales promotion,personal selling,dan public relation dan publicity.Hal ini bertujuan untuk memperkuat eksistensi perusahaan di konsumen and untuk menghadang laju para competitor ayng kini berekspansi ke pasar minuman jenis the.Juga sebagai tujuan mutlak perusahaan u ntuk mendapatkan laba (profitable)
2. Hambatan yang terjadi selama proses pelaksanaan promosi adalah ekspansi perusahaan lain yang kini merambah ke pasar minuman jenis the yang berimbasnya pada semakin berkurangnya peluang meraih konsumen secara optimal,menurunya daya beli masyarakat karena seiring dengan memburuknya kondisi ekonomi (krisis global) terjadinya pemalsuan produk yang teh wilayah-wilayah terjadi di wilayah tertentu.Persaingan tidak sehat yang dilakukan oleh pesaing meningkatnya kesadaran masyarakat akan kesehtan sebagai investasi masa depan dan beralih ke jenis minuman air mineral atau air dengan kandungan oksigen yang tinggi.
3. Salah satu cara untuk menngatasinya adalah dengan membuat team promosi yang lebih solid sehingga dalam pelaksanaan promosinya tidak terjadi mis komunikasi antar anggota team lebih jeli memilih pasar sasaran konsumen yang potensial dan loyal dan melakukan promosi yans intens sehingga dapat meraih hati konsumen yang lebih luas lagi.tidak kalah langkah dari pesaing dalam melakukan promosi (peran intelejen pemasaaran)sehingga dapat bersaing di pasar.mengalokasikan dana yang optimal untuk teknis pelaksanaan promosi agar berjalan sempurna mengikuti perkembangan dunia teknologi dan informasi khususnya dalam pemasaran.

4.2 Saran
Pada kesempatan ini penulis mencoba memberikan saran dan semoga sedikit masukan yang diberikan oleh penulis dapat menjadi dasar untuk kemajaun yang lebih baik di kemudian hari bagi perusahaan terkait.Adapun saran –saran tersebut adalah :
1. Dalam pelaksanaan promosi diperlukan team marketing yang solid dan kompak untuk pencapaian perusahaan yang lebih optimal.
2. Sebaiknya dalam mengatasi hambatan yang terjadi Deprtemen Marketing support perlu jeli dalam mengawasi gerak gerik pesaing.




