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KATA PENGANTAR

Syukur bagi Tuhan Yang Maha Kuasa atas segala pertolongan dan karunia-
Nya, sehingga ki ni dapat menyelesaikan Tugas Akhir yang berjudul “ Pengaruh
Proses Penyusunan Anggaran Penjualan Terhadap Tingkat Produksi”. Adcpun
penyusunan Tugas Akhir ini dimaksudkan untuk mmenuhi salah satu syarat
kelulusan di IGI (INSTITUTE GERMANY INDONESIA) Program Diploma-III.

Kami harap Tugas Akhir ini dapat bermanfaat bagi pembaca dalam menambah
ilmu pengetahuan mengenai ilmu akuntansi terutama mengenai anggaran didalam
perusahaan dalam merencanakan kegiatan perusahaan.

Kami sadar sepenuhnya Tugas Akhir yang disusun ini memiliki kekurangan, oleh
karena itu kami sangat mengharapkan saran dan kritik yang membangun dari para
pembaca.

Tidak lupa kami urapkan terima kasih pada semua pihak yang telah memberikan
bantuan dan dorongan sehingga kami dapat menyelesaikan Tugas Akhir ini. Ucapan
terima kasih ini kami herikan kepada:

1. Ir. Eddy Suryanto Scvegoto.,Msc., selaku Direktur utama IGI-LPKIG

2. Ahmad Ahsin Kusuma.M., SE., Msc., selaku Dosen pembimbing

3. Rudy Haryanto Tdeja, selaku Direktur utama CV. PRIMA TAS LESTARI

4. Melani, selaku penanggung jawab bagian keuangan CV. PRIMA TAS LESTARI
5. Semua karyawan CV. PRIMA TAS LESTARI yang mendukung penulisan ini

6. Rosati yang memberikan data — data yang diperlukan dalam penilisan ini



7. Teman —taman di PT.OMEDATA ELECTRONICS yang memberikan dukungan

sehingga Tugas Akhir ini dapat terselesaikan

8. Orang tua tersayang yang uelalu memperhatikan kesehatan dan keuangan

penyusun
9. Teman — teman di IGI-LPKIG dan semua yang telah mendukung d:lam

penyusunan Tugas Akhir ini yang tidak dapat disebutkan satu persatu.

Bandung, September 2000

Penyusun
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