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ABSTRAKSI

Pada masa sekarang ini persaingan diantara perusahaan-perusahaan
semakin ketat, sehingga dibutuhkan suatu rencana atau anggaran yang efektif agar
perusahaan dapat bertahan ditengah-tengah persaingan tersebut. Begitu juga
dengan perusahaan penerbitan seperti PT. Galamedia Bandung Perkasa atau yang
lebih dikenal dengan nama Harian Umum Gala.

Secara umum, semua anggaran, termasuk anggaran penjualan, mempunyai
tiga kegunaan pokok, yaitu sebagai pedoman kerja, sebagai alat pengkoordinasian
kerja, dan sebagai alat pengawasan kerja yang membantu manajemen dalam
memimpin jalannya perusahaan.

Suatu anggaran dapat dikatakan efektif jika taksiran-taksiran yang ada di
dalamnya cukup akurat, sehingga tidak jauh berbeda dengan realisasinya nanti.
Dengan membandingkan antara relaisasi penjualan dengan anggarannya maka
dapat diketahui penyimpangan-penyimpangan yang terjadi dan juga sebab-sebab
terjadinya penyimpangan tersebut, hal ini sangat berguna untuk penyusunan

rencana atau anggaran selanjutnya secara lebih matang dan lebih akurat.



